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CONTEXTE GLOBAL
GDF Suez



GDF Suez – En quelques chiffres

�� €€84,5 billion 84,5 billion in 2010 revenues.

�� €€30 billion 30 billion net invested over 2008-2010.

�� 78,2 GW 78,2 GW of installed power-production capacity.*

�� 200,650200,650 employees throughout the world

-- 134,750134,750 in energy and services

-- 65,90065,900 in environment.

�� 1,2001,200 researchers and experts in 99 R&D centers.

* Including 100% of the capacity of GDF SUEZ assets 
at December 31, 2010 regardless of the actual holding rate..



GDF Suez – Un leader mondial des Utilities

Europe-based company

U.S.-based company

Asia-based company

2009 revenues of power and gas companies

(in € billions)



GDF Suez - Une présence sur toute la chaine 
de valeur de l’énergie
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CONTEXTE DU PROJET



GDF Suez – Production électrique – Pôle 
thermique à flamme

DK6

SPEM

CYCOFOS

CombiGolfe



Pôle Thermique – Projet Rapsodie Generation

� Dans le cadre du projet Rapsodie Generation, mise en place des modules 
SAP : 



Sur une centrale, les acteurs de l’exploitation, 
de la maintenance et de la sécurité
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Exemple concret : 
une fuite sur pompe
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FUITE



Un besoin de disponibilité forte

� L’application Rapsodie Generation est cruciale :



ENJEUX ET OBJECTIFS DU 
PROJET



Un besoin 7j/7 et 24h/24 sur un environnement 
partagé

> Une même machine 
partagée : Les colocataires

� Partage des contraintes : indisponibilités, lots de  livraison, etc.



Calendriers 

Les calendriers 
d’arrêts programmés 

des centrales

Arrêt décennal

Le calendrier d’arrêts 
programmés + Livraisons sur 

la machine de production

Adéquation 
difficile



Calendriers 



Enjeux

> Assurer l’accès des exploitants aux données qui leur sont les plus 
importantes : 

> Accès 24h/24, 7j/7, y compris quand le serveur SAP partagé est en 
maintenance ou lors d’une indisponibilité du serveur partagé



Objectifs du projet

>Rendre disponible certaines données pendant les 
périodes d’interruption du système SAP partagé

>Mettre en place un outil permettant de répliquer des 
données et  des scénarios choisis. 

>Pouvoir imprimer certains formulaires même si le 
système de production est indisponible.

>Avoir les mêmes droits et habilitations entre le 
système de production et la réplique au niveau 
consultation.



CHOIX DU LOGICIEL



Pourquoi ne pas utiliser SAP ? 

> SAP ne propose pas de solution adéquate  

> La solution choisie est Gold Client de l’éditeur Ha yes Technology Group.



Overview - Gold Client

> Développé en ABAP, Gold Client est complètement intégré à SAP, 
ne nécessite aucun serveur supplémentaire et s’installe dans son 
espace nommé via un ordre de transport.

> Gold Client impacte peu les ressources. Un seul export alimente 
autant de cibles que nécessaire.



Overview – Gold client

> Les processus peuvent être parallélisés.
> Gold Client est indépendant du hardware et du software.



PÉRIMÈTRE DU PROJET



Périm ètre fonctionnel

* Intégration uniquement

Hors périmètre : Les mises à jour de la base de réplique locale vers le système de productionHors périmètre : Les mises à jour de la base de réplique locale vers le système de production



Périm ètre technique

> Environnement source 

=Système de production

Gold client

Extract

-taille réduite (sans 
données transactionnelles)
-même configuration que 
environnement source
-même référentiel que 
environnement source

> Environnement cible 

= Système backup



GOLDCLIENT – LE PRINCIPE 
DE MISE EN PLACE POUR 
GENERATION



Principe de mise en place – les étapes

Export depuis la source du paramétrage + développement + données de 
base et import sur la cible

Custo+Dev+Données base

Toutes les nuits, export d’une sélection de données  de la source et import sur la cible

Données sélectionnées

Source Cible

Source Cible

1

2



Principe de mise en place – les étapes

A chaque refresh de l’environnement source de production, il faut aussi 
rafraichir l’environnement cible

Refresh
Source Cible

3



Principe de mise en place – détail technique

> 3 jobs à mettre en place

> Remarque : Archivage sur le système cible après chaque import.

> Remarque 2 : Pour les exports journaliers, un job en plus avant le job 
d’export pour modifier les dates de sélection des données.

Job de Transfer
Source Cible

Job d’export Job d’import



GOLD CLIENT – QUELQUES 
FONCTIONNALITÉS À LA 
LOUPE



Une transaction : ZGOLD

� Accessible 
depuis le 
mandant 
source et le 
mandant 
cible



Configuration

� La partie « paramétrage de 
GoldClient »

� D’un point de vue fonctionnel on va 
surtout utiliser  Data Echo pour 
définir les tables, les liens entre 
tables, …

� A disposition aussi : des outils de 
transformation de données, de 
changement de date sur les 
scénarios, …

� Et des points beaucoup plus 
techniques pour les administrateurs 
SAP : Installation setup, …



Aperçu de Data Echo (1/2) 

Liste des 
Data Types

Pour « WCM – Work Clearance Document » a été
défini l’ensemble des tables liées. Et sur quel(s) 
champ(s) la table cible est liée à la table source.



Aperçu de Data Echo (2/2) 

> Linkages : 

En plus des tables on 
peut définir des 
liens avec d’autres 
data types 

> On a aussi des 
passerelles 
notamment vers :
■ Data Snap

■ Scenarios



« Data snap » et la procédure manuelle

> Permet de  sélectionner un 
Data Type (ensemble de 
données pré-paramétrées) et 
de lancer un export de celui-ci.

> Procédure manuelle d’export 
pour Generation.



Scenario segment

Extraction de tous les 
Ordres créés ou modifiés 
à partir d’une certaine 
date

> Liste de tous les scénarios d’export avec possibilité de règles d’export.

> Exemple du scénario 3 :



Export Control

> Espace pour préconfigurer les exports. Exemple d’encapsulation :



Export control

> Exemple de l’export ID 09, qui contient un container le 0001 contenant le 
scénario 003



CONCLUSION



Conclusion

>Un projet 

> rapide à mettre en place

> qui ne perturbe pas l’environnement de production

> Résultats

> Simplification de la mise en place du calendrier de maintenance 
SAP

> Sécurisation des process sur les centrales

> Meilleure acceptation de l’outil par les end-users



Intervenants

>GDF Suez : Oumar NDOYE

mame-oumar.ndoye@gdfsuez.com

>Cotesys : Yannick HUBERT

yannick.hubert@cotesys.com



Merci pour votre attention, des questions ? 


